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QUẢNG CÁO LIÊN QUAN

NÂNG TẦM HIỂN THỊ - GIA TĂNG ĐƠN HÀNG



NỘI DUNG

MỤC LỤC

Giới thiệu về Quảng Cáo Liên Quan

Hướng dẫn thiết lập Quảng Cáo Liên Quan

Tối ưu hiệu quả Quảng Cáo Liên Quan

• Chọn sản phẩm quảng cáo

• Chọn giá thầu



GIỚI THIỆU VỀ QUẢNG CÁO LIÊN QUAN
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● Cách tính phí

Hệ thống sẽ chỉ tính phí của Shop khi người mua nhấp vào 

quảng cáo. Chi phí sẽ được trừ vào Tài Khoản Quảng Cáo 

của Shop, với giá thầu tối thiểu cho mỗi lượt click là 200đ.

Tính năng Quảng cáo liên quan sẽ giúp Shop thu hút những 

người mua đang tìm kiếm những loại sản phẩm tương tự như sản 

phẩm đang đăng bán.

QUẢNG CÁO LIÊN QUAN LÀ GÌ?

GIỚI THIỆU VỀ

QUẢNG CÁO LIÊN QUAN
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CÁC VỊ TRÍ HIỂN THỊ QUẢNG CÁO LIÊN QUAN

● Tại Trang chi tiết sản phẩm

Mục SẢN PHẨM TƯƠNG TỰ

2 vị trí đầu tiên tại mục Sản phẩm tương 

tự và mỗi vị trí thứ 5 sau đó. 

Mục CÓ THỂ BẠN CŨNG THÍCH
Có tối đa 5 sản phẩm quảng cáo được 

hiển thị trong 30 vị trí đầu tiên tại mục 

Có thể Shop cũng thích

Nước tẩy trang Nước tẩy trang

GIỚI THIỆU VỀ

QUẢNG CÁO LIÊN QUAN
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● Tại Trang chủ Shopee

Mục GỢI Ý HÔM NAY

Có tối đa 15 vị trí hiển thị cho sản phẩm quảng cáo 

trong 100 vị trí đầu tiên tại mục GỢI Ý HÔM NAY

CÁC VỊ TRÍ HIỂN THỊ QUẢNG CÁO LIÊN QUAN

GIỚI THIỆU VỀ

QUẢNG CÁO LIÊN QUAN

● Tại Trang chủ Shopee
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● Tại sao nên kết hợp Quảng Cáo Liên Quan với Đấu Thầu Từ Khóa?

➢ Tăng hiển thị sản phẩm không chỉ ở Trang kết quả tìm kiếm mà còn ở các vị trí có lượng người

dùng truy cập cao như Trang chi tiết sản phẩm và Trang chủ Shopee với chi phí thấp.

➢ Tiếp cận đến đúng người mua tiềm năng hơn thông qua độ liên quan của sản phẩm hoặc hành

vi mua sắm của người dùng.

Tăng doanh số Tăng hiển thị sản phẩm Kiểm soát chi phí

LỢI ÍCH MANG LẠI

GIỚI THIỆU VỀ

QUẢNG CÁO LIÊN QUAN



HƯỚNG DẪN THIẾT LẬP QUẢNG CÁO
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CÁC BƯỚC THIẾT LẬP QUẢNG CÁO
HƯỚNG DẪN THIẾT LẬP

Đăng nhập vào Kênh Người Bán 

và chọn Quảng Cáo Của Tôi

1

1
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CÁC BƯỚC THIẾT LẬP QUẢNG CÁO
HƯỚNG DẪN THIẾT LẬP

2 Chọn mục Quảng Cáo Liên Quan2

3 Nhấn Tạo chiến dịch mới

3
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CÁC BƯỚC THIẾT LẬP QUẢNG CÁO
HƯỚNG DẪN THIẾT LẬP

Chọn sản phẩm muốn quảng cáo

Nhấn Xác nhận

4

5

4

5
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CÁC BƯỚC THIẾT LẬP QUẢNG CÁO
HƯỚNG DẪN THIẾT LẬP

6

Đặt Giá đấu thầu, 

Ngân sách, 

Thời gian áp dụng. 

Sau đó nhấn Xác 

nhận

6
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CÁC BƯỚC THIẾT LẬP QUẢNG CÁO
HƯỚNG DẪN THIẾT LẬP

7

Bật chọn vị trí hiển thị 

quảng cáo

7
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CÁC BƯỚC THIẾT LẬP QUẢNG CÁO
HƯỚNG DẪN THIẾT LẬP

8

Thiết lập 

(*)Mức Premium

Xem chi tiết giá thầu 

cuối cùng

8

9

(*) Mức Premium giúp Shop thiết lập giá thầu ưu tiên cho những vị trí quảng cáo mà shop mong muốn gia tăng hiển thị

9



TỐI ƯU HIỆU QUẢ 

QUẢNG CÁO LIÊN QUAN 
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Sản phẩm Giá thầu

CÁC YẾU TỐ ẢNH HƯỞNG ĐẾN
HIỆU QUẢ QUẢNG CÁO

TỐI ƯU HIỆU QUẢ

QUẢNG CÁO LIÊN QUAN



CHỌN SẢN PHẨM QUẢNG CÁO

NHƯ THẾ NÀO ?
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● Đối với mục SẢN PHẨM TƯƠNG TỰ và CÓ THỂ 

BẠN CŨNG THÍCH

Quảng cáo phải tương đồng hoặc bổ sung cho sản 

phẩm mà Người mua đang xem với các tiêu chí:

❏ Ngành hàng, danh mục sản phẩm.

❏ Tên sản phẩm, mô tả sản phẩm.

❏ Bổ sung về chức năng, công dụng,...

Ví dụ: Shop chạy quảng cáo liên quan cho sản phẩm Laptop

➤ Quảng cáo sẽ được hiển thị ở Trang chi tiết sản phẩm của 

các sản phẩm như: Laptop, bàn phím, bàn đựng laptop, 

bao laptop …

TIÊU CHÍ CHO SẢN PHẨM QUẢNG CÁO
ĐƯỢC HIỂN THỊ

CHỌN SẢN PHẨM QUẢNG CÁO

NHƯ THẾ NÀO ?
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● Đối với mục GỢI Ý HÔM NAY

Quảng cáo sẽ xuất hiện dựa trên hành vi của 

Người mua khi họ Tìm kiếm/Xem hoặc 

Thích/Bỏ giỏ/Mua/Đánh giá một sản phẩm 

tương tự với sản phẩm của Shop Shop trong 

vòng 30 ngày gần nhất.

TIÊU CHÍ CHO SẢN PHẨM QUẢNG CÁO 
ĐƯỢC HIỂN THỊ

CHỌN SẢN PHẨM QUẢNG CÁO

NHƯ THẾ NÀO ?

Ví dụ: Shop chạy quảng cáo liên quan cho sản 

phẩm Giày đá bóng

➤ Quảng cáo của Shop sẽ hiển thị ở mục 

GỢI Ý HÔM NAY của Người mua đã từng tìm 

kiếm/xem hoặc thích/bỏ giỏ/mua/đánh giá sản 

phẩm tương đồng giày bóng đá của Shop như: 

giày futsal, giày đinh, bóng đá…
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Để đảm bảo Quảng Cáo Liên Quan của Shop được hiển thị,

Shop cần có ít nhất 1 lượt đánh giá Shop.

Lưu ý!

● Sản phẩm có giá bán, hình ảnh, chất lượng 

sản phẩm thật sự cạnh tranh

● Sản phẩm bán chạy, có nhiều lượt mua và 

đánh giá tốt

● Sản phẩm phù hợp với xu hướng thị trường

● Sản phẩm có nhu cầu tìm kiếm chưa cao nhưng có 

chức năng bổ sung cho các sản phẩm chủ yếu khác.

Ví dụ: Khuôn rau câu (bổ sung cho sản phẩm 

chính là bột rau câu)...

CÁCH LỰA CHỌN SẢN PHẨM QUẢNG CÁO

CHỌN SẢN PHẨM QUẢNG CÁO

NHƯ THẾ NÀO ?



CHỌN GIÁ THẦU NHƯ THẾ NÀO ?
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● Độ cạnh tranh của ngành hàng và giá thầu mà các 

Người bán khác đang và sẵn sàng trả

→ Quảng cáo có giá thầu cao hơn sẽ được ưu tiên 

hiển thị.

● Giai đoạn mua sắm cao điểm

→ Vào các ngày sự kiện lớn trên Shopee, giá thầu có 

xu hướng tăng do các Shop muốn đẩy mạnh hiển thị. 

Shop cần cân nhắc về mức giá thầu phù hợp để đảm

bảo về hiển thị quảng cáo và nâng cao doanh thu.

● Khả năng bán hàng, ra đơn của sản phẩm

→ Các sản phẩm bán tốt nên được ưu tiên đặt giá 

thầu cao. 

CÁC YẾU TỐ ẢNH HƯỞNG ĐẾN GIÁ THẦU

CHỌN GIÁ THẦU 

NHƯ THẾ NÀO ?
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● Bắt đầu đặt giá thầu cho quảng cáo bằng Giá

thầu gợi ý. Giá thầu gợi ý là giá thầu trung bình

mà hệ thống tính toán tại thời điểm Shop thiết

lập để Quảng cáo của Shop có vị trí hiển thị tốt.

● Chạy quảng cáo trong 7 ngày để kiểm tra hiệu

quả quảng cáo, sau đó điều chỉnh lại giá thầu

cho phù hợp.

CÁCH TỐI ƯU HÓA GIÁ THẦU

CHỌN GIÁ THẦU 

NHƯ THẾ NÀO ?

● Đẩy mạnh hiển thị quảng cáo ở vị trí mang lại 

hiệu quả cao bằng cách tăng giá thầu cho vị 

trí đó.
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➢ Cải thiện trang thông tin chi tiết của sản phẩm.

(Xem chi tiết tại mục Tài liệu tham khảo)

➢ Điều chỉnh giá thầu cao hơn để tăng hiển thị.

Có thể dùng giới hạn ngân sách để kiểm soát

chi phí.

➢ Kết hợp với quảng cáo Đấu Thầu Từ Khóa để

tăng khả năng ra đơn.

NẾU QUẢNG CÁO CHƯA ĐẠT HIỆU QUẢ -
SHOP CẦN

CHỌN GIÁ THẦU 

NHƯ THẾ NÀO ?
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Tìm hiểu về tỷ lệ CIR

CHỌN GIÁ THẦU 

NHƯ THẾ NÀO ?

Hãy đảm bảo chỉ số CIR thấp hơn biên lợi nhuận của sản

phẩm để đảm bảo bạn đang thu về lợi nhuận từ quảng cáo

Ví dụ: Nếu sản phẩm A được bán với giá 100.000VNĐ và giá

vốn của sản phẩm là 50.000VNĐ thì biên lợi nhuận của sản

phẩm này là 50%. Vậy trong trường hợp này, CIR của quảng

cáo nên thấp hơn 50%

Lưu ý!

Tỷ lệ chi phí trên doanh thu (CIR) thể hiện phần trăm chi phí quảng cáo mà bạn đã chi cho các

quảng cáo của mình

Công thức tính CIR: =

Chi phí quảng cáo

Tổng doanh thu của sản phẩm đạt được từ quảng cáo 

%



TÀI LIỆU THAM KHẢO
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1. Thiết lập Quảng Cáo Liên Quan cho nhiều sản phẩm

2. Tối ưu hiệu quả Quảng Cáo Liên Quan

3. Quảng Cáo Liên Quan áp dụng cho Người bán nào?

4. Cải thiện Trang thông tin sản phẩm để tăng hiệu quả quảng cáo

5. Nâng cao sức hấp dẫn của sản phẩm và độ thu hút của Shop

6. Tính năng Nạp tiền tự động

7. Quy định về sản phẩm chạy quảng cáo

TÀI LIỆU
TÀI LIỆU THAM KHẢO

https://muatukhoa.shopee.vn/learn/faq/85/223
https://muatukhoa.shopee.vn/learn/faq/85/158
https://muatukhoa.shopee.vn/learn/faq/85/260
https://muatukhoa.shopee.vn/learn/faq/87/164
https://muatukhoa.shopee.vn/learn/faq/87/165
https://muatukhoa.shopee.vn/learn/faq/87/118
https://muatukhoa.shopee.vn/learn/terms-and-conditions/220


Cảm ơn
Xem thêm hướng dẫn bán hàng trên Shopee:

SHOPEE UNI - TRUNG TÂM TRỢ GIÚP NGƯỜI BÁN

SHOPEE UNI VIETNAM

https://banhang.shopee.vn/edu/
https://bit.ly/ShopeeUniYoutube
https://banhang.shopee.vn/edu
https://bit.ly/ShopeeUniYoutube

